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Digitalisaation katalysti 

DIGITALISAATION 

KEINOT 

DIGITALISAATIO  

STRATEGIASSA 

MUUTOS  
TEKEMISESSÄ 

oivalla viritä 

kokeile 

uudistu 
www.katalysti.fi 
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Digitalisaatio - miksi juuri nyt? 

1990 2000 2010 

Internet koteihin 

Verkkokauppa 

Digimainonta 

Some 

Älypuhelimet 

Digitalisaatio 

IoT 
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”Seuraavaksi digitaalisuus muuttaa vähittäiskaupan” 
(HS 20.9.2013) 

 

”Verkkokauppa ahdistaa muitakin kuin Anttilaa”  
(HS 5.2.2014) 

 

”Lähes puolet työpaikoista on vaarassa kadota” 
(YLE 11.10.2013) 

 

”Suomen digietumatka hupenee” 
(KL 16.10.2014) 

 

”Pekka Lundmark: Teollinen internet on Suomelle iso mahdollisuus”  
(HS 31.8.2013) 

 

”Sipilä tehostaisi julkista sektoria digitalisaatiolla” 
(Suomenmaa 26.10.2014) 

Digitalisaatiosta alettiin  
puhua pari vuotta sitten 
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Mistä digitalisaatio syntyy 

DIGITALISAATIO 
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Suomessa on vielä vähän ”disruptoijia” 

Valopilkku Uber 
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Onnistuneita esimerkkejä 

www.talentumshop.fi/digitalisaatio.html 
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Case: IKEA 

Kuukausittainen sähköposti kaikille 
880 000:lle kanta-asiakkaalle 
 
Jokainen viesti on personoitu  
 viesti on todennäköisesti 

relevantimpi 
 
Ostotiheys kasvanut 
Keskiostos pysynyt samana 



www.katalysti.fi  © 2015 9 

Case: Vakuutusyhtiöt 

”Tavoitteena on, että 
noin 40 prosenttia 

vahingoista käsitellään 
kokonaan tai osittain 

automaattisesti” 



www.katalysti.fi  © 2015 10 

Case: Netrauta 

Ei varastoja.  
Ei myymälöitä. 
 
Verkkokauppa, 
asiakaspalvelu ja 
kaksi 
showroomia.  
 
=> 
Kiinteät kulut  
2x pienemmät. 

VERKKOKAUPPA ARVOKETJUN VIRTAVIIVAISTAMINEN 
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Case: Fortum Fiksu 

Optimoi lämmittämisen.  
Säästö n. 15%. 

Yhdistää 
pörssisähkön 

hinnan, 
sääennusteen ja 

talon 
lämmitystarpeet.  

IOT PALVELUISTAMINEN PILVI 
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Case: Enevo 

vs. 

Optimoi roskapönttöjen 
tyhjennyksen.  
 
Tehokkuus nousee jopa 50%. 

IOT PROSESSIN TEHOSTAMISESTA KILPAILUETU PILVI 
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Case: Kemppi 

POSITION MUUTOS ARVOKETJUSSA IOT PILVI 

– Hitsaajan henkilöllisyys  

– Hitsausohje 

– Hitsisauma 

– Lankakerän sulatuseränumero 

– Langan tyyppi 

– Kaasuseoksenjännite  

– Virta 

– Langansyötön nopeus ja sen vaihtelu 

– jne 

Laitetoimittajasta  
 
 

asiakkaan  
hitsaustoiminnan 

kehittäjäksi 
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Digitalisaatiossa menestyjät 

uudistavat strategiaansa, 

toimintamalliaan ja 

kulttuuriaan. 

 

Digitalisaatio ei ole vain 

teknologiaa. 
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Pitää oppia  

onnistumaan 

epäonnistumisessa 
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Digitalisaation muutostahti kiihtyy 
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Ihmiset  
ovat tärkeimmässä osassa 
digitalisaatio-uudistuksissa 

Kuvia Vesa Ilmarisen työpajoista 
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Myy ja 
palvele 
paremmin 

Luo 
enemmän 
arvoa 

Murra 
kangistuneet
mallit 
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Vesa Ilmarinen 
on katalysti liiketoiminnan digitalisaatioon 

vesa.ilmarinen@katalysti.fi 

+ 358 40 5086447 

 

www.katalysti.fi 

facebook.com/katalysti 
kepeitä alle 480 merkin  

täsmähuomioita ja esimerkkejä  

Katalysti auttaa toteuttamaan 

liiketoiminnan digitalisaation. 

Käsikirja 

 liiketoiminnan 

 uudistamiseen 

 digitalisaation 

 avulla 

 

 

 
www.talentumshop.fi/digitalisaatio.html 

http://www.talentumshop.fi/digitalisaatio.html


www.katalysti.fi  © 2015 20 

Onnistuneita esimerkkejä 

www.talentumshop.fi/digitalisaatio.html 

IKEA Vakuutusyhtiöt Fortum Fiksu 

Enevo Netrauta Kemppi 

Kuukausittainen sähköposti 
kaikille 880 000:lle kanta-
asiakkaalle 
Jokainen viesti on personoitu  
=> todennäköisesti relevantimpi 
=> ostotiheys kasvanut 
=> keskiostos pysynyt samana 

”Tavoitteena on, että noin 40 
prosenttia vahingoista käsitellään 
kokonaan tai osittain 
automaattisesti” 

Yhdistää pörssisähkön hinnan, 
sääennusteen ja talon 
lämmitystarpeet.  

Optimoi roskapönttöjen 
tyhjennyksen. Tehokkuus nousee 
jopa 50%. 

Ei varastoja. Ei myymälöitä. 
Verkkokauppa, asiakaspalvelu 
ja kaksi showroomia.  
=> 
Kiinteät kulut 2x pienemmät. 

Laitetoimittajasta asiakkaan  
hitsaustoiminnan kehittäjäksi 


